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HITACHI TD SYNNEX

Impulsando el crecimiento
del negocio a traves
del financiamiento flexible con
TD Synnex Capital



Cobertura Globla ©) TD SYNNEX 1 Capital

Soluciones financieras en 4 regioness alrededor del Mundo

North America: Global

Charles Pla o Leader: Wayne Peters

United States . ¥ i Vendor & Marcom: Haley Woods
Canada : Operations: Jennifer Schaeff

IS APJ:
0 Vivian Lim
[ |
Europe: Australia
Rene Stuiver - Singapore
LATAM: ) ) India
Alberto Mora Unlt_ed Kingdom
Spain
Brazil Belgium
Mexico Netherlands
France u
Italy
Germany

[ Financial Sales

. Operations: United States (Arizona, Georgia), Europe (Barcelona, Portugal), LATAM (Mexico City, Sao Paulo), India (Kolkata)
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¢ Por qué hablar de financiamiento?

(©) TD SYNNEX

Un financiamiento es una herramienta que permite adquirir bienes, servicios o soluciones tecnologicas sin realizar el pago total
de contado desde el inicio; el cliente final puede pagar en parcialidades durante un plazo definido, sujeto a aprobacion

crediticia.
Reducir Incrementar
barreras de participacion
venta de marcado

Acelerar flujo  Ingresos 100%
de caja upfront

Aumentar tamaino de
negocios

HITACHI

Adopta habitos de Tecnologia mas
financiamiento de asequible
Tecnologia y accesible

Aumenta la capacidad de Ciclos de Renovacion
crédito y reduce el riesgo predecibles

crediticio

Preservar la
rentabilidad
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¢Qué producto recomendar? ©) TD SYNNEX

La solucion financiera depende de la composicion del proyecto

Arrendamiento Puro (Leasing)
4 Paga por el uso, Sin capitalizar IVA al inicio.
A Flujo neto mas competitivo por beneficios fiscales
Q Opcion para HW 50% y SF 50%

Arrendamiento Financiero
O Venta a plazos, Sin capitalizar IVA al inicio.
@ Opcidn para conservar el activo al final del plazo.
Q Opcion para HW 50% y SF 50%

Crédito Simple (SW/Srv)
a Monto del financiamiento: Configuracion + IVA

capitalizado
Q Opciodn para financiar licencias y servicios.

Sale & Lease Back (S&LB)

O Recupera la liquidez de activos tecnologicos ya

adquiridos
O Inyeccion inmediata de capital.
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Flujo de Operacion ©) TD SYNNEX

Precalificacion Resolucion de
Deteccion y Técnica (MEX) Gestidn de Fondeo Cierre
Comunicacion ] Expediente y Formalizacion
< 5 DIAS ~ 3 SEMANAS
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Checklist de Pre-calificacion ©) TD SYNNEX

Identifica la viabilidad de tu oportunidad compartiendo esta ~
informacion basica:
< v Empresas privadas no corporativas para

. . A . . . ) ofrecer financiamiento agily flexible.
Estados Financieros: 2 ultimos ejercicios fiscales

completos + parciales 2026.

-
Opinion SAT: Opinion positiva de cumplimiento de
obligaciones fiscales.
z. . AT . # Paraempresas conventas anuales superiores
Reporte Buroé: Reporte de Burd de Crédito Especial de a USD $50 millones, que formen parte de grupos
la Persona Moral. multinacionales o que coticen en bolsa

Perfil Proyecto: Monto estimado, plazo deseado y
configuracion de la solucion técnica.

HITACHI HITACHI LATAM Partner Summit FY26 7




Checklist Clientes Gobierno ©) TD SYNNEX

Validaciones de una Licitacion

it v/

Presupuesto Asignado Autorizacion para Cesion Partida Multianual
de Derechos

SI NO CUMPLE: NO ESTRUCTURABLE

Entidad publica deposita monto Fideicomiso

mensual del financiamiento (Garantia y Fuente de Pago) FERD EIR METELELCER Q) ISIRE
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(©) TD SYNNEX

Alberto Mora

Director TDSYNNEX Capital LATAM

VAN

G rac i as alberto.mora@tdsynnex.com

T 452 (55) 5965-5347
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