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Hitachi Vantara
Partner Program

Trusted | Profitable | Sustainable

HITACHI

*Aceleracao por Al
> Assistente de IA Enhanced Partner Connect.
> Plataforma de Busca Impulsada por IA*,
*FY26 Partner Program - Garantias
> Mdltiplos idiomas.
*FY26 Partner Program - Competéncias

- Treinamento e Teste de Vendas - atualizacdo completa.

= Treinamento e Testes de Pré-venda - atualizacdo completa.
Digital Learning Subscription
> Novo formato, mais intuitivo.

*Programa de Treinamento Técnico de Servigcos

> Novos Caminhos de Aprendizagem para Parceiros de
Prestacdo de Servicgos.

*FY26 Incentivos Financeiros
> Promocgoes.
-> Back-End Rebates.

*Novo Welcome Center

> Experiéncia aprimorada para novos parceiros e usuarios.

*Launch Target: Q2 FY26




FY26 Partner Program: Fundamentos HITACHI

Enhanced training
and enablement
library

)

World Class
Center of
Excellence

The latest
technical
resources and
tools

Top-rated
financial
incentives

&)

N

>
Fe

Personalized Partner Customized Dedicated
partner portal Marketing Hub guided pricing partner support
experience with Maia Al to help you win
Assistant
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5* for 15 years!
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FY26 Partner Program

O que ha de novo



FY26 Partner Program: Aceleracao por IA HITAGHI

O Assistente de IA Partner Connect esta
sendo lancado para ajudar parceiros a
encontrar informacoes rapidamente, resumir
dados e obter insights por meio de uma unica Wiloome Rick Bavia
interface conversacional.

 Simplificar as interacoes com os dados e al:
fontes de conhecimento do Salesforce. Hitachi Vantara

Partner Program

« Capacitar parceiros com habilidades

inteligentes de  autoatendimento, para

melhorar a tomada de decisOes e aumentar a
produtividade.

e Busca baseada em |IA esta sendo
implementada ao longo do FY26




FY26 Parther Program: Garantias

Hitachi Vantara
Pastner Program

HITACHI

Discover Program

FY26 Hitachi Vantara Partner Program

abea our solision portiolc e Discover Progan
ranact through an Authorzzd| Discoves account that e you ace
Conmmct Portal Lite, wivere: you can brovese a selection of program offerings, such as & besrnin, prodhut
nformation, taoks, markesing, ard more.

Discover Program Envollment
Jaing the Discaver Pragram s acnt
1. Comgplete the Partner Envollment Form, chaose No Contract Option, and iscover Participant’

2. Chck onthe: Terms and Congltiors” but

3 lyouds exesing agreerment vaih, ana vl arvange

Cnce
Uses Pegstrasion F

e the acecur, your employees wil e 10 complete the
armicct Poetal Lite

Discover Program Benefits

+ Tools and Resources: Links ta anline demo
+ Traiing Phstform: Search training vi foke,

ablement Suppar: Search the Mt
find resources sach s colateral anel teehvaca cocumertation

ing Hiub by type, campaign,

A complete listof Discaver Progyam benelis can be found i the
26 Hitacki Vargar Partrer Procgarm Maruua i the Thrtner Program Benefis’ section.

Hitachi Vantara
Partner

FY26

Deal
Registration
Guide

HITACHI

Scholarship Program

FY26 Hita ot am

wth

rogram is based on the criteria of ¢

business plan,

10, geography, marke focus, stra

traning must be.
tion, Partner

Hitachi Vantara
Partner Program
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FY26

Rules of
Engagement

HITACHI

Center of Excellence

FY26 Hitachi Vantara Partner Program

Empowering Partner Success

eenna

hese chalienges at the -

u tun crtuniies for growth by

e3into ¢ eeding
ind staying at the forefront of technolog icements and markes trends.

Stage 1: Discovery Service

oery Service, where partners are

and fisk mitigation. T

HITACHI

FY26

Partner
Technical
Ambassador

HITACHI

Demo Equipment Program

FY26 Hitachi Vantara Partner Program

Expand Your Capabilities and Increase Profitability

Demonstration hardware may include the following:

wioment, whether
by providng any

nsoo

HITACHI

HITACHI e
y ‘ B

FY26

Resell
Business
Model

Trusted | Profitable | Sustainable

HITACHI

EverFlex for Partners

FY26 Hitachi Vantara Partner Program

Everlex from
Hitachi

| TYPICAL FNANCIAL BENEFITS TYPICAL OPERATIONAL BENEFITS
- LowerTCO + StA-back
+ improwed cost predictabiity

+ Labor, licensing,

operational

+ Improved Pariner profitabity

Strean
managemen

LSl WIN MORE CUSTOMERS ~ ACCELERATE SALES  IMPROVE MARGINS




FY26 Partner Program: Multiplos Idiomas

Todos os documentos do
Programa de Parceiros

Inglés e + 7 idiomas

— Espanhol — Japonés

— Alemao — Chinés Simplificado
— Italiano — Chinés tradicional
— Francés

Ja publicado no primeiro
trimestre/ano fiscal de 2026

HITACHI




e Acesso a

FY 26 Parther Program:

HITACHI

Novo portal de aprendizagem por subscricao

versdo atualizada e
renomeada da nossa Biblioteca de
Aprendizagem Sob Demanda sem
custo para parceiros.

O modelo de subscricao oferece a
vocé a flexibilidade de acessar o
conteudo das solugcdes Hitachi
Vantara que vocé precisa, a qualquer
hora e onde quiser aprender.

Nossos laboratdrios permitem que
vocé aplique o conhecimento
adquirido durante o treinamento ao
seu data center, possibilitando que
vocé teste e faga troubleshooting
antes de se comprometer com seu
ambiente ao vivo.

4( MANAGEMENT W( BLOCK W( OBJECT W( FILE W( INTEGRATED W( Al W( SERVERS w

I\

Show All

Storage Concepts Q aa L_Q]
Hitachi Vantara Infrastructure Product Portfolio g ®
Introduction to Hitachi Virtual Storage Platform 360 E ®
Managing Hitachi VSP 360 =
Transitioning to Hitachi VSP 360 =]
Introduction to Hitachi Ops Center Product Q @

Quick Start Training for Hitachi Ops Center E @® EN ES FRIT KO RU ZH

Working with Hitachi Ops Center E a8 H ﬁ E_g]
Getting Started With Hitachi Ops Center APl Configuration E
Manager

T ——T—

QQEMKQZH L_Q]

Hiach Ops Goner e I S NS NN

Managing Hitachi Ops Center Administrator




FY26 Partner Program: Programa de Treinamento

HITACHI
T y [ ] I S [ J P [ J
|
O programa de Treinamento Técnico de Servicos permite que parceiros focados na I\
® I prestacao de servigos entreguem servigos com competéncia, confianga e Show Al
consisténcia.
Block
~ z g . 0 . m o . @ Introduction to Hitachi VSP One SDS Block
O conteudo € agregado em caminhos de aprendizagem ou "stripes", incluindo VSP One SDS Block © Installing Hitachi VSP One SDS Block
= 7 - - Z = Zio o = @ Managing Hitachi VSP One SDS Block
treinamento técnico sob demanda e auto-ritmado, laboratérios praticos, certificacdo
3 e treinamento avangado. As melhores praticas sdo incorporadas ao contetudo do '/ ar sl
i 5 M @ Ops Center Quick St
treinamento.
@ Transitioning to Hitachi VSP 360
Implementation and Provisioning @ Block Storage Implementation and Provisioning
i ) . . Performance @ Analyzing Block Storage Performance
Os parceiros podem comecar com o treinamento do Processo de Entrega ou ir direto
,. o - e Tt @ Block Storage In-System Replication
9\. ao que precisam. Quando prontos para demonstrar sua expertise, podem obter uma EDICEbOR ® Block Storage Remote Replication
certificacao.
@ V5P One Object KT SRT 2025
VSP One Object @ VSP One Object v3.2 KT SRT 2025
@ Implementing VSP One Object
eee A i ; ; HCP for Cloud Scale ICE.IS 12 raining
w O programa ira evoluir e expandir-se continuamente para oferecer uma plataforma EsilingHegoy
/\/ abrangente de capacitacao. HCP Anywhere Enterprise @ HCP AWE ENT

Hitachi Content Software for File powered by

Weka ® HCSF Powered by Weka Training

@ File System and User Access

S R E i NAS] @ Data Protection and Performance

I . . ope ~ s . 7 .
A disponibilizacao regular de novos conteudos garantira que os parceiros se
Eﬁ mantenham atualizados com as melhores praticas e avangos mais recentes.




FY26 Partner Program: Incentivos Financeiros wimchi

Hitachi Vantara Value-added Resellers

Rebate S & Promotions Available through Jun 2026 Mar 2027

Hitachi Vantara Distributors

REbatES & PI'OITIOtiOﬂS Available through Jun 2026 Mar 2027

As part of the FY26 Partner Program, Hitachi Vantara offers numerous incentive programs to increase profitability when selling key Hitachi

As part of the FY26 Partner Program, Hitachi Vantara offers numerous incentive programs to increase profitability when selling key Hitachi
Vantara products. Detailed information on each program can be found on Partner Connect Portal > Sales = Incentives

Vantara products. Detailed information on each program can be found on Partner Connect Portal = Sales = Incentives

o - = ( & 3 r = ( &
KoY ) LHCP E HELED EEE) CLL oY ) HeP R Pentaho Fild Other
— — [ s ] e ~— -——r»
Front-End Incentives Front-End Incentives
Low Touch Veeam Low Low Touch Veeam Low
Promotion Touch Promotion Promotion Touch Promaotion
Fast Start w Fast Start w&
Promotion Prmmnﬁon Promotion PTQMomoﬁm
Gisco Low Touch Cisco Low Touch
Promotion Promation
Back-End Incentives Back-End Incentives
o Pentaho New
VSP High-End VSP High-End e CSP/XaaS CSP/XaaS
+ Business
Up to $40K Up to $40K Up to S40K Up to Up to $10K
Pentaho
Renewals
Up to $40K
Midrange and Object Storage Bentaho W Micrange and Obiect Storage
Up to $40K Up to S40K Up to $40K
Net-New Account Net-New Account
LUp to $40K LUp to S40K
Target Revenue Target Revenue
1% %

Hitachi Vantara Hitachi Vantara
Corporate Headquarters. Contact Information
2535 Augustine Drive

USA- 1-800-446-0744
Santa Clara, CA 95054 USA GLOBAL: 1-85B-547-4526

Corporate Headguarters

Contact Infonmatics
2535 Augustine Drive

USA: 1-B00-446-0744

Santa Clara, CA 95054 USA GLOBAL: 1-858-547-4526
Hitachivantara com | community hitachivantara com Fitachivantars com/contact Hitachivantara carm | community.hitachivantara.com Hitachivantara com/ contact
HITACHI i & registered trademark of Hitachi, Lid. HITACHI i & registesed trademark of Hitachi, Ld.
All other trademarks, service marks, and company names are properties of their respactive owners. | March 2026

All sther trademarks, service marks, and company names are properties of their respective awners. | Mareh 2026

HITACHI & Hitachi Vantara LLC 2026. All Rights Reserved. 1

H ITACHI © Hitachi Vantara LLC 2026. All Rights Reserved. 1




FY26 Partner Program: Marketing Hub HITACHI

Campanhas de marketing escalaveis e prontas para execuc¢ao, projetadas para:

@ Hitachi Vantara

Expandir o alcance
Impulsionar a demanda
* Gerar leads de alta qualidade

* Fazer crescer os negdcios dos parceiros

* Assisténcia por Al: Maia Assistence




FY26 Partner Program: Novo Welcome Center imcn

Atualizacao do Centro de Boas-Vindas no Partner
Connect!

Onboarding — uma experiéncia guiada que cobre as
atividades mais importantes para novos parceiros e
novos usuarios nos primeiros 30, 60 e 90 dias.

Suporte a Navegacao de Portais — um infografico
interativo e videos especificos para vagas para
ajudar os usuarios a entender e navegar pelo Portal
de Parceiros.

Recursos de Uso e Videos de Tutoria.

Programa e Recursos de Aprendizagem.




HITACHI

FY26 Partner Program

Funhdamentos



FY26 Partner Program: Estrutura

Hitachi Vantara Partner Model
One Global Program | Supported by Business Models and Competencies

Participate in One or More
Business Models

o O NP
I O3 __
E £

a<Aa —

Create

Deliver

Resell

Choose Your Focus Areas Across
Competencies

Data Infrastructure Data Solutions Data Operations
Confiavel Lucrativo Sustentavel

HITACHI




HITACHI

FY26 Partner Program

Beneficios



M DF HITACHI

* Asverbas de MDFs podem ser utilizadas para HITACHI Hitachi Vantar

Partner Program

uma variedade de atividades de marketing,
incluindo:

Materiais de Marca e Itens de Sorteios
Campanhas

Equipamento de demonstragcao
Champion

Incentivos de Vendas

Feiras e Patrocinios

Treinamento e Oficinas

e O financiamento dessas iniciativas é determinado

por fatores como: K
. s
Retorno previsto sobre o investimento M arket S
Elegibilidade para atividades de conscientizagdo Deve lopment-
Forca e foco da atividade :
Orgcamento disponivel FundS PI’Og I'Efﬂ'\ .
Engajamento de advocacy | oot e




Registro de Oportunidade

* Os beneficios do Registro de
Negocios sao substanciais,
incluindo:

e Desenvolvimento Eficiente de
Oportunidades

* Vantagens de Precos

* Engajamento e Colaboracao
Iniciais

* Velocidade Acelerada do Acordo

 Descontos Exclusivos

 Gestao dociclodevida

* Relatdérios e Acompanhamento

HITACHI

Deal
Registration
Guide

HITACHI




COE: Centro de Experience HITAGHI

Provides immersive product demonstrations, proof of concepts,
and tailored showcases to illustrate the capabilities and benefits

N )
Exc e le n c I a of our solutions. This group ensures that partners and customers CoE
experience firsthand the value and impact of our technology.

MiEsi Experience
gsion -
The CesifiereopEREalieRiE iswresshaWcase Offers customized, white-label lab
provides £o rehensive RFP templates tq . environments for partners & customers and
for Hﬁ%%b}'llif@cﬁf%@p%ég ra%\({@s}g(?ﬁls ZH%IOHS, Missien Lokation internal groups to conduct testing,
leverages daﬁl’h’di@%@@ﬁﬁlﬁﬁxls to enhance experimentation, and solution validation.
the efficiency and accuracy of technical g This group provides flexible access to
. . ialized test i tst t
We help our, pa rftensg?gsgiperlence the full specta 'Zevarfjuseg:rrtﬂzrrnﬁgezsé suppor
potential of our technology—through Global Presence

immersive demos, tailored proofs of
concept, discovery insights, and realistic lab
environments.

The CoE is strategically located within key Hitachi

Di Centers arouﬁ‘?\mﬂé\f‘?{@ﬁt

- Europfan Ristribition Cepflk B NetanaT Y
(GISEIE i R S
Lon Zenter (ADC)cloSi peptpbectively.

Identifies and analyzes new -
VedeuHeay wsokitgLtter all of thisatrio
rd%@tméern? ﬁﬁ@tipmwémr@aﬁe@cessibl 2, hands-
and end-of-life scenarios. Thi
helpsin uncoverin(gpgbé;ﬂgrg arei%oéjgntrfw'
growth and optimizing existing assets.

* Asia DiXri

While these locations provide physical access to
Services infrastructure, the majority of our services are
delivered remotely.

We host partners onsite or virtually, delivering more
than 3,000 engagements annually across every region
and industry.



http://partner.hitachivantara.com/content/dam/partner/tools/democenter/Center-of-Excellence-Quick-Brief.pdf

Programa de Demonstracao HITACHI

* Programa de Demonstracao oferece HITACHI Pt Eicn
vantagens importantes: i 11"‘“

* Desenvolvimento de Habilidades 2 I-HH"‘J |

* Demonstracoes Eficazes |

* Treinamento e Testes

* Compreensao aprimorada do
portfélio

* Maximizacao de Oportunidades de
Mercado

* Detalhes adicionais:

* Opcoes de Equipamentos de

FY26

Demonstracao Demons ]

e Multiplas Solucdes Incluidas
* Programa de Demonstracao de
Software de Nao Venda (NFR).

Program’

*Launch Target: Q2 FY26




Partner Technical Ambassador Club HITACHI

*O Partner Technical Ambassador Club (PTAC) oferece multiplos beneficios aos membros, aumentando a credibilidade, promovendo o
engajamento comunitario e proporcionando acesso exclusivo a recursos e oportunidades:

» Convites Exclusivos: Iniciativas piloto HITACHI pavr Proram » Webinars Exclusivos: Obtenha
e pré-GA. ' informacdes pré-GA.
»Inteligéncia Competitiva: Acesso a » Canal Privado do Teams: Canal
Klue. dedicado do Microsoft Teams para o
PTAC.
»Habilitacdo Técnica: Acesso exclusivo
a especialistas.
FY26
» Eventos PTAC ao Vivo: Eventos PTAC P t
Live apenas por convite. artner » Conselho Consultivo Global de
Technical Parceiros: Influenciar o)

» Portal exclusivo para membros: desenvolvimento futuro de produtos

portal exclusivo para membros do Am bassadOI‘ e solucgodes.
PTAC. ClUb




Programa de Premios e Reconhecimento
de Parceiros

Programa Anual de Premiacdes
para Parceiros.

Categorias globais e regionais.

Destaca as conquistas dos
parceiros.

Prémios Digitais e Fisicos.

Promocgoes internas pelo
canais oficiais da Hitachi,
como:

* Site

Canais de redes sociais.
Partner Portal

Outras ferramentas internas

HITACHI

Partner Awards and

Recognition Program
FY26 Hitachi Vantara Partner Program

Gain Recognition for Innovation and Outstanding Results

The Partner Awards and Recognition Program is a prestigious element of the FY26 Hitachi Vantara
Partner Program. It will recognize the most successful and innovative partners that have delivered
outstanding results around Hitachi Vantara products and solutions during the previous financial year.
This will enable both Hitachi Vantara and our partners to celebrate achievements in the channel and
recognize exceptional effort. Partner awards will take place on an annual basis with both Global and
Geo-level categories.

Benefits

Our Partner Awards and Recognition Program is designed to highlight partner achievements with
Hitachi Vantara. Recognized partners will be supplied with digital awards, which we will encourage to
be promoted on the partner’s website, social media platforms and any other external outlets you
choose. Additionally, Hitachi Vantara will run internal promotion by creating a marketing campaign to
showcase through our company’s website, social media, Partner Portal and public relations. Partners
will also be given a physical award, which you can display as another token of your hard work and
success with Hitachi Vantara.

Process Overview

This program will run based on a combination of metrics and nominations on a Global and
Geo-level.

Assessment Nominations ’ Reviews/Decisions
Assessment process Awards that are not Channel Chiefs and Regional and/or global
commences following based on empirical Partner Team Hitachi Vantara events
the close of the data will be based on Managers will review will be held for the
preceding Hitachi internal nominations. = nominations and make = presentation of awards.
Vantara financial year. final decisions.

Hitachi Vantara

HITACHI




Programa de Eventos Virtuais para Parceiros

»0O Programa de Eventos Virtuais para Parceiros
oferece multiplos beneficios para as equipes de
vendas, pré-vendas e marketing de parceiros:

* Série Partner Connect: Atualizagbes mensais
para desenvolvimento de negdcios.

» Série Técnica Partner Connect: Voltada para
arquitetos de solucdes, engenheiros de pré-
venda e consultores.

* Webinars de Marketing para Parceiros: Ajuda
parceiros a acelerar o desenvolvimento de
negocios, gerar pipelines e adquirir novos
negocios.

* Todos o0s webinars estdao disponiveis sob
demanda via Partner Connect ou através de
convites realizados pelo time de canais da
Hitachi

HITACHI

Virtual Partner Events Program
FY26 Hitachi Vantara Partner Program

Events That Strengthen Our Partnership

Strong partnerships are the foundation for accelerating growth and driving innovation.

The Hitachi Vantara Virtual Partner Events Program for FY26 is designed to empower partner sales,
presales and marketing teams with the tools, knowledge and resources to succeed. Through a series
of targeted webinars, we will help you stay informed, enable better decision-making and connect you
with the latest business opportunities, tools and technologies. These events are part of our
commitment to building a resilient, data-driven future together.

mia)
o)

On-demand, always-on
partner webinars

(i) )

Sales Presales Marketing

Partner Webinars

Partner Connect Partner Connect Partner Marketing
Series Technical Series Webinars

These three virtual partner event types regularly cover key areas where we can help you accelerate
business development, generate pipeline and win new business. Each webinar will also be available
on-demand via Partner Connect, so you can share with colleagues and watch again 24/7.

HITACHI




Programa de Eventos Virtuais para Parceiros  .mac

Hitachi Partner Connect
Sales | Pre-Sales Sessions
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sessao

(1] unrrscf‘ ; ‘n\‘\'-b j u UN"EC'& }’7“" Egrntrr:ggt

/ )
Andre Rochd & 0 L(lu ardo Nunes & .\ ‘ = = |slan Gongalves & Pedro Diogenes

—
~

g » “z—-- m-w-g : 2 YN . Apoio ajornadade

Vicente Frangiotti & ! John Araujo ¥ I Luis Pires ~Add Value ¥ Felipe Ribeiro &', / $ Ventura, Marcos &

S Jl!' Eﬂf e | certificacéo
‘ : Ai 4 B1,4 ;3!} gm ggﬁn %Q

i Cesa: Auqus(o do Nas... ,! Guimaraes, M arcos % € Valdir Hengles / > Raphael Morato % Manasses Carmo &




HITACHI

FY26 Partner Program

Treinamentos | Ferramentas | Recursos | Suporte



Treinamento e Certificacao de Parceiros HITACHI

Data Infrastructure

Treinamento de Produto
Programa Profissional Certificado
Digital Badgings

Plataforma do Centro de Aprendizagem /
Base de Conhecimento

Hitachi Vantara

E— 2
QUALIFIED QUALIFIED CERTIFIED
PROFESSIONAL INSTALLATION PROFESSIONAL IMPLEMENTATION EXPERT

VSP ONE BLOCK STORAGE SOLUTIONS
_INSTALLA \  IMPLEMENTATION

CERTIFIED
IMPLEMENTATION SPECIALIST

PENTAHO BUSINESS
ANALYTICS

QUALIFIED
PROFESSIONAL

PRESALE
_  DATASOLUTI




Recursos e Ferramentas Téecnicas de Pre- HITACHI
venda e suporte

* Nossa secao de Recursos Técnicos e Your Tachnical Resources & Tools
Ferramentas € mais facil de navegar e usar. e e esoueEs e o helpyou syt Form et s oo

—As categorias incluem:
* Avaliacao.
* Conhecimento.
* Demonstracao. —
* Configuracao.
* Desempenho.
* Proposta.
* Monitoramento.
* Engenharia de Solucgoes e Arquitetura.

cccccccccccccccccccccccccc

Knowledge




HITACHI

ONE LATAM Executive Briefing
Experience



One Latam EBC Experience HITACHI
Hitachi Office Sao Paulo | Brazil

* Projetado para Clientes e Parceiros em
! toda a’América Latina .

- Uma experiéncia executiva personalizada para
* explorarinovacao, trainsformagao de negocios,

T '. IA, resiliéncia cibernética, nuvem hibrida e o
futuro da mfraestrutura de dados mais préxima

da sua realidade, mais proxima do seu negocio.
~




Aproximando a experiencia de briefing HITACHI
executivo em LATAM

Criamos o LATAM EBC em Séao Paulo para oferecer aos clientes e parceiros uma experiéncia executiva mais acessivel,
personalizada e focada em regido, inspirada em nossa abordagem global EBC, mas projetada em torno das realidades e
prioridades de negdcios LATAM.

.México
Destaques: e
* Sessodes executivas adaptadas aos desafios do seu negécio — s Fe
uatema -
-
* Demonstragdes interativas e conversas estratégicas CostaRica @ -l a6
Panamd @---..... 7\ S
* Especialistas regionais que entendem a dindmica do mercado LATAM Colér‘n.l;ié‘"n_‘.
* Acesso mais rapido e logistica mais facil para clientes em toda a regiao Equador 7S ) .
* Engajamento colaborativo com a Hitachi Vantara, parceiros e aliancas b
Peru €Zg-..-.. g .
* Foco nainovagédo com resultados praticos para negoécios . z
Chile @---reerrsmreees + ......................
..... @ Sao Paulo
x 5
(3 Uruguai

Argentina




Um Centro Estratégico para a Colaboracao HITACHI
LATAM

O escritério da Hitachi em Sao Paulo foi projetado para sediar engajamentos executivos
estratégicos em um ambiente moderno, colaborativo e flexivel para clientes e parceiros
em toda a regiao.

Incluso:

* Espacos modernos de briefing executivo

» Salas flexiveis para oficinas e sessdes de inovagao

* Capacidade para engajamentos executivos e de grupos maiores
« Areas de networking e colaboragéo

* Conectividade facil para viajantes da regiao

* Recomendacdes opcionais de hotéis e apoio local




Expertise executiva que compreende a LATAM  .imac

Conheca alguns dos especialistas por tras da experiéncia

Nossas sessdes sao conduzidas por executivos experientes da LATAM e
especialistas técnicos com profunda expertise em:

* Transformacao digital

* Infraestrutura empresarial

* |Aeanalise

* Resiliéncia cibernética

* Estratégias de nuvem hibrida

* Ambientes criticos para a misséo

Palestrantes:

* Pedro Didégenes

* Alessandro Brito

* Italo Cocentino

* Leandro Gomez Chavarria
* Roberto Parraguez

* Juan Botero

* Daniel Reggiani

* Marcelo Maggi

* David Ceron




Como agendar? HITACHI

Landing Page

Cada visita é totalmente personalizada.

Selecione os temas de interesse e elaboraremos uma agenda
personalizada com demonstragoes interativas conduzidas por  yracHI
especialistas da Hitachi Vantara.

Home  Experience Lab Agenda Speakers Registre-se agora 3

Topicos

HITACHI
P

Explore areas-chave como:

« Data & Analytics Descubra, Experimente e Inspire

* Artificial Intelligence omm‘;mc:xm;:?;‘?:sﬁeﬁng One LATAM
Executive Brleflng

* CyberResilience

Preparamos este guia pars ajudar Vock & aproveitar 8o maximo sus
experiéncia em S3o Paulo, com informagdes (teis sobre a cidade,

* Hybrid Cloud e exclusivo no

* Maior cidade da América Latina

Sopipm pi...:_%"—"r*ﬂ

+ Automation escritério da Hita-.-;f

vvvvv

Logistica
* Localizagdo: Sado Paulo Office

* Duracao: Sessdes de meio periodo ou dia inteiro

Coffee break: incluido
* Recomendacdes opcionais de hotéis

* Solicitar com 30 dias de antecedéncia

,,__ﬂ\.?\ - 7\{‘.\.___\1\% ‘ G — J / -
L \»,,‘7_\' x\ = — = /‘ //



HITACHI

Sumarizando




Temos toda estrutura de suporte ao parceiro HITACHI

Tudo que sua empresa precisa para ganhar

ENGAJAMENTO VALIDACAO TECNICA
EXECUTIVO
. One LATAM Executive Briefing Center of Excellence + SEA +
GERAGAO DE ‘ Presales
DEMANDA
Partner Marketing Hub + MDF .
FLEXIBILIDADE CAPACITACAO
~ FINANCEIRA
Incentivos + Rebates + Treinamento + Certificacoes +
EverFlex Competéncias

ACELERAGCAO
COMERCIAL

Deal Registration + Pricing +
Proposal Tools

SUPORTE

Partner Support + Technical
Resources




O que precisamos fazer juntos?

O programa funciona quando nés o ativamos

(o Construiro
plano conjunto
de negdcios

& i

B Copsior

¢ Desenvolver
nossas equipes

(o Construir
pipeline em
conjunto

e Gerar

& cranr

e Acionar a
Hitachi no
inicio.

\_

(o Uso das
ferramentase
recursos
disponiveis

. Acelerar

HITACHI

& Gomer

e Fechar
negocios
maiores e mais
rentaveis

» O programa FY26 estabelece acordo ativo, plano conjunto de negécios/marketing e
requisitos de competéncias como elementos da estrutura para parceiros contratados

\



Nosso Playbook Brasil FY26

Como vamos transformar o programa em negoécios

HITACHI

Prioridade Acao do parceiro Apoio Hitachi
Pipeline |dentificar contas estratégicas Sales + Marketing
Executivos Levar clientes C-Level One LATAM Executive Briefing
Al |Identificar oportunidades de Al Hitachi iQ + especialistas
Cyber Criar oportunidades de resiliéncia CoE + especialistas

Modernizacao

Mapear ambientes legados

Presales + Engeharia + Arquitetura

Competicao

Envolver Hitachi antecipadamente

Deal Registration + Pricing

Rentabilidade

Estruturar melhor os negdcios

Incentivos + modelos financeiros




O Nosso ecosistema HITAGHI

Um ecossistema transparente. Uma estratégia linear. Um objetivo: crescer juntos.

As ferramentas estao prontas.

A oportunidade esta diante de nés.

Agora precisamos acelerar juntos.

Hitachi Vantara + Partners

Trusted | Profitable | Sustainable




O Nosso ecossistema HITACHI

Um ecossistema transparente. Uma estratégia linear. Um objetivo: crescer juntos.

Storage One | NTT | Decision | Systech | Wisepath | Garage Tech | Columbia Tl | LTA-RH

HITACHI

Ingram Micro
+

Lume Grupo | Ontec




Muito
Obrigado
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