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HITACHI

Ingram Micro - Alem da Distribuicao

Da identificacao da oportunidade a entrega da solucao.
A Ingram Micro apoia o crescimento dos parceiros em todo o

territorio nacional.

Capacidades que impulsionam resultados.




Agenda

1. Cobertura Comercial Nacional

2. Oportunidades de Governo

3. Solucdes Financeiras

4. Unidade de Negocios Hitachi Vantara

5. Arquitetura de Solucbes

6. Geracao e Desenvolvimento de Demanda

Ry,




Cobertura Comercial
Nacional

Marcelo Violento
Diretor Comercial Brasil

Diretorias Regionais
Conta Foco (Cliente Final). Garantem cobertura:
Comercial

Gestao estratégica

Em todo o territorio nacional.
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Apoio as revendas em
oportunidades de Governo

Compliance Unidade
. _ Dedicada
guranga e conformidade

nas operacoes comerciais *Analista, Juridico e
Arquiteto de Solugoes
* Suporte em contratos,

licitacOes e due diligence de *Estrutura especializada

parceiros para analisar negocios
o _ mitigar riscos e garantir

* Mitigacao de riscos solugdes aderentes as

regulatdrios e reputacionais necessidades dos clientes.

* Fortalecimento da _
governanga e da confianca
dos clientes

*1S0O 37001 Q

CERTIFIED COMPANY
1SO 37001

H lTACH I [EXZIEICERTIFICATION
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! Parcelamento em até 10 vezes igual com capital proprio. I“

Oferecemos maior rentabilidade!

SOLUCOES

FINANCEIRAS

A Ingram Micro tem a solugao
financeira ideal para os negocios!

NOSSOS PARCEIROS:

— d II__ Cartdo
EI ﬁt‘g’&gﬁsza‘:kard Egrat?\%it?l solutions '.“ BNDES
BancoDaycoval mercado
- pago

SOCIETE CENERALE
Equipment Finance

( Nordeste

Reduz os dias
médios de
recebimento da
comissao.
Aumenta a
rentabilidade sobre
o investimento
com capital de
giro.

Prazos flexiveis
de financiamento
a partir de 30 dias
a 60 meses.

Pagamento
integral da
comissao em até
20 dias.

@

Disponibilidade
de novos limites
de crédito
através de
parceiros
financeiros.
Protege o capital.
Reduz o risco de
crédito.

y 4
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HITACHI

Unidade de Negocios

Appliances

<

Mancos Guimaries

BUM - UNIDADE
DE NEGOCIOS

é’
HICOLAS TALES FERREI

Especialista

@ 6

Ramesds Ahves de Oliveira ANDERSOM P
Operacional Gerente de Produto

@

Rodrigo Silva
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Arquitetura de Solucoes Dedicada.

GILBER™O VENTURA

S1. Mpr, Professional Service
@ Ingran Micrc Tecrologa ¢

nface ! fa - -
S5 Protemsionss, FIOreascn Sr. Professional, Professional Supy, Professional Services

@ingram Micro Tecnclogia e

@ingram Micro Tecnologia e @ingram Micro Brazil - Sul

Marcas Vanturs Dliveirs

ATQUITeIO O SoluLDes 1

@ lngranm Micre Beazil - 3P
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Conclusao

A Ingram Micro atua como aceleradora de negoécios por meio de cobertura comercial
nacional, especializacao em Governo, solucoes financeiras diferenciadas, arquitetura
de solugoes e geracao de demanda.




Duvidas?
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Proprietary information of Ingram Micro Inc. — Do not distribute or duplicate without Ingram Micro's express written permission.
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